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独自の厳選カテゴリー 入口特化売場 五感刺激商品

お申し込み頂き、心から感謝致します。お会いできることを心から楽しみにしています。

《無料経営相談のお申込み》
お気軽にご相談下さい。どんなことでも結構です。
木下、湖﨑がご相談に応じます。セミナー不参加の方もどうぞ！

ご希望の方はご相談内容とご希望日をご記入下さい。　◆無料経営相談ご希望日：　 　月　　  日頃　　　　　　※貴社までの往復交通費をご負担下さい。
【相談内容】

　　　　　　　　　　　　　申込み用紙に記載されたお客様の情報は、セミナーのご案内といった
当社の営業活動やアンケート等に使用することがあります。法令で定める場合のほか、お客様の承
諾なしに他の目的に使用いたしません。ご提供いただいた住所宛のダイレクトメールの発送を希望
されない時は、チェックを入れて当社宛にご連絡下さい。

個人情報管理について

□希望しない

セミナー収録CD
（テキスト・画像資料付き）

□CD　　セット申込む
会員［22,680円（税込）］　一般［32,400円（税込）］

５月２２日までに上記専用口座へ代金のお振り込みをお願いします。
お届け予定日は６月中旬、ご入金確認後発送します。

6回聞いて、初めて頭に記憶されます。
当日どうしても
ご参加

頂けない方に

フリガナ

御社名

FAX申込用紙

日程・会場

セミナー
料金

FAX.06-6889-3570失敗しない新業態の作り方セミナー

1セット 会員 22,680円（税込）
一般 32,400円（税込）

当日どうしてもご参加できない方におすすめです。
下記口座にご入金お願いします。振込手数料はお客様でご負担願います。

■下記のFAX申込用紙に必要事項をご記入の上、FAXして下さい。
　開催の1週間前に、郵便・FAXにて、受講票と会場地図をお送りいたします。
■セミナー参加料金は、申込確認連絡後、1週間以内に下記の口座へお振込み下さい。
■セミナー収録CD（テキスト・資料付）を購入される方、繁盛の原則に入会される方も下記のFAX申込用紙をご利用ください。
■振込先：下記のセミナー専用口座へお振込み下さい。■振込手数料はお客様でご負担願います。

※上記以外の商品をご契約のお客様は一般企業様の料金となります。
※［キャンセル料について］
　キャンセルの場合は、お電話にてご連絡をお願いします。5月9日（火）以降は、参加料金の50％、5月16日（火）以降は100％をキャンセル料と
　して申し受けますのでご注意下さい。　※ご参加料金は、申込確認連絡後、1週間以内にお振込み下さい。

開催地 日　程 会　場

2017年

5月22日（月） 13：00～17：00
 （受付 12：30～）

東京都千代田区丸の内1-8-1 
丸の内トラストタワーN館11階　
【TEL】03-6212-5211

トラストシティ カンファレンス・丸の内
東京

月次支援企業
骨太クラブ企業

骨太経営グループ 株式会社 フードボロス
三井住友銀行　新大阪支店　普通預金口座 4374150　カ）フードボロス

〒532-0011  大阪市淀川区西中島7－1－29  新大阪SONEビル7階

TEL.06-6886-8063  FAX.06-6889-3570
〈電話お問い合わせ10：00～17：30まで、FAXは24時間受付けております〉

セミナー収録CD
（テキスト付）の料金

申込方法と
お振込先

申込受付・
内容に関する
お問い合わせ

フリガナ

代表者

業　態（○をつけて下さい）

居酒屋・焼肉・すし・和食・うどん・イタリアン
他（　　　　　　　）

ご住所 ご連絡担当者

フリガナ 役職

役 職フリガナ

1

役 職フリガナ

2

役 職フリガナ

3

役 職フリガナ

4

役 職フリガナ

5

役 職フリガナ

6

店舗

〒　　　－

TEL FAX 店  舗  数（　　　　　） （　　　　　）

参加者名

お申込等に関するお問合せ

担当／ヒラマツハシラモト

一般企業 1名様 32,400円（税込）
2名様以降 16,200円（税込）

1名様 22,680円（税込）
2名様以降 11,340円（税込）

株式会社 フードボロス
株式会社 骨太経営

株式会社 バリュー
株式会社 シ ズ ル

"本能を刺激する"経営
骨太経営グループ

100年
繁盛店
づくり お問合せ先　　TEL.06-6886-8063　　ヒラマツ・ハシラモト

成功する業態開発の黄金律を初公開！！2度とない機会です！成功する業態開発の黄金律を初公開！！2度とない機会です！

高 木  雅 致

（株）骨太経営 
 代表取締役

藤岡  千穂子

（株）シズル 
 代表取締役

湖 﨑  一 義

（株）フードボロス 
 代表取締役

今回は私たちが
担当します

50名様50名様限定！先
着
東京
会場 2017年 5月２2日（月）

100年繁盛店づくりの骨太経営グループから

ケース
1

40坪で月商850～900万円
海鮮居酒屋の会社が
海鮮セルフ食堂に
参入して

40坪で月商850～900万円
海鮮居酒屋の会社が
海鮮セルフ食堂に
参入して

ケース
4

ハンバーグ店経営の会社が
シズリング特化型
土鍋ハンバーグ店で

ハンバーグ店経営の会社が
シズリング特化型
土鍋ハンバーグ店で

ケース
5

大衆業態が得意な
会社が超実演型
そば店参入で

大衆業態が得意な
会社が超実演型
そば店参入で

ケース
2
 和食店を経営していた
 会社がシズリングに
 特化したとんかつ店に
参入して

 和食店を経営していた
 会社がシズリングに
 特化したとんかつ店に
参入して4店舗展開に

成功！

15坪月商500万円の
繁盛店に

25坪で月商1,800～
２,０00万円のスーパー繁盛店に！

詳しくは
こちら

 月商1,000万円の
超繁盛店に!

ケース
3

月商700～800万円
ファミリー業態が得意な
会社がファミリー向け
居酒屋に参入して

月商700～800万円
ファミリー業態が得意な
会社がファミリー向け
居酒屋に参入して

同一市内で7店舗展開に
成功！

を導入せよ。

飲食店 木下  尚央之

（株）バリュー 
 代表取締役

儲かる店をを
作れる
のか

作れる
のか？？

ー 失敗しない新業態の作り方はこれだ！ ー

経営者
経営幹部様へ


