
お問い合せ先 TEL:06-6829-7853 ヒラマツ・オオタ 

五感刺激 マーケティング™は「成長市場」をわしづかみにする 

五感刺激マーケティング™ 

「青いりんご」・・・未完成であれ（成長、挑戦を続けます） 

「青 い 星」 ・・・・成長市場（新しい成長市場をわしづかみにします） 

「第一印象」 
での 

圧倒的差別化 

「実演型」 
商品で 

集客力の再生 

「顧客接点」 
で 

一番化 

フォローアップセミナー 
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講座内容 講師 

商品で、顧客を五感刺激する！  

             急速に集客力を倍増させる成功事例 

1.取り分けメニューの導入でグループユースを取り込む！ 

 成果のあった取り分けメニューの具体例を一挙公開 

2.メニューブックで鮮度感を訴求して、出数を倍増させる 

 差別化商品の出数アップが客数を増やす 

3.「実演型」商品はここまでやりなさい！ 

 スーパー繁盛店がやっている「実演型」商品はコレだ！ 

 

売場と接客で、顧客を五感刺激する！ 

     「小」でも「大」に勝つ！競合店に勝つ成功事例 

1.鮮度特化型売場づくりで集客力を伸ばす方法 

2.「第一印象」で圧倒的に差別化せよ。地域一番店の第一印象を徹

底解説 

3.顧客とスタッフの『１対１感』の強化で、その他大勢から一歩抜

け出す。既存店でもすぐできる「顧客接点」強化策はコレだ 

 

「青いりんご」・・・未完成であれ（成長、挑戦を続けます） 
「青 い 星」 ・・・・成長市場（新しい成長市場をわしづかみにします） 

◎講座紹介 2 0 1 8年1 2月4日（火） 【東京】オフィス東京 1 3時0 0分～1 6時0 0分 
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代 表 取 締 役 
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五感コンサルティンググループ 
グループリーダー 

五感コンサルティンググループ 
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クライアント先の成功

事例や繁盛店のポイン

トなどを配信しており

ます。 
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