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株式会社 フードボロス

〒532-0011大阪府大阪市淀川区西中島7-1-5 ReTerra新大阪 3F

TEL：06-7711-8519（平日9:00～18:00受付）
FAX:06-7635-8663（24時間受付）

E-mail:info@foodboros.co.jp

Ⅰ Ⅲ

Ⅱ

（１）週一休みでも月商1,500万円超のお店となった

うどん店の「差別化の9要素」はこれだ！

（２）差別化の9要素はどんな場所、時代でも機能する

（３）商品力、価格力、売場力、接客力よりも大事な

立地、規模、のれんの具体的事例を大公開！

Ⅳ

繁盛店づくりの法則！「差別化の９要素」とは

固定客化の為のあれこれ

（１）繁盛を継続する為の固定客化戦略。具体的

成功事例はこれだ！

（２）安さよりも満喫感とお得感を重視した商品政策とは？

（３）うどん店でもテイクアウ比率20％以上を達成できた

その売り方とは？

公開セミナー 「なぜあのお店はいきなり繁盛するのか？」

出店戦略の成功事例

（１）成長した飲食チェーン店は出店戦略に最も力を

入れている。そのやり方とは？

（２）出店戦略には大きく分けて２パターンある。

業態から立地を探すか、立地から業態を探すか

（３）ドミナント出店でブランドを築く方法

新規出店失敗からの大逆転物語

（１）立地の悪い郊外型喫茶店が店舗リニューアルで

売上3倍となった成功事例

（２）郊外で不振のイタリアンがハンバーグ店に転換し、

売上倍増した成功事例

（３）悪立地を克服して業績アップする方法とは
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別
化
の
９
要
素
は
い
つ
で

も
、
ど
こ
で
も
機
能
す
る

差繁
盛
店
を
作
る
為
の
方
程
式
が
あ

り
ま
す
。
そ
れ
は
「
差
別
化
の
９
要

素
」
で
す
。
今
か
ら
言
う
９
つ
の
要

素
で
差
別
化
で
き
れ
ば
必
ず
繁
盛
す

る
と
い
う
も
の
で
す
。

①
立
地
、
②
規
模
、
③
の
れ
ん
、
④

商
品
力
、
⑤
価
格
力
、
⑥
売
場
力
、

⑦
接
客
力
、
⑧
販
促
企
画
力
、
⑨
固

定
客
化
力
の
９
つ
で
す
。

こ
の
９
つ
は
順
番
も
大
事
で
す
。
上

か
ら
順
番
に
重
要
な
ん
で
す
ね
。
つ

ま
り
、
い
く
ら
接
客
や
売
場
が
良
く

て
も
立
地
が
悪
け
れ
ば
業
績
は
苦
戦

し
ま
す
。
ま
ず
は
立
地
な
ん
で
す
。

立
地
を
失
敗
す
る
と
、
そ
の
後
繁
盛

店
に
す
る
に
は
、
か
な
り
の
パ
ワ
ー

が
必
要
で
す
。

立
地
の
次
が
お
店
の
規
模
。
基
本
的

に
は
小
さ
い
お
店
よ
り
大
き
い
お
店

の
方
が
集
客
力
は
強
い
で
す
。
特
に

郊
外
店
で
は
そ
れ
は
顕
著
に
表
れ
ま

す
。
フ
ァ
ミ
リ
ー
客
は
小
さ
い
お
店

に
は
あ
ま
り
行
か
な
い
ん
で
す
ね
。

あ
る
程
度
の
大
き
さ
が
な
い
と
フ
ァ

ミ
リ
ー
客
は
来
な
い
と
思
っ
て
お
い

た
方
が
良
い
で
す
。

そ
し
て
、
３
つ
目
が
の
れ
ん
で
す
。

こ
れ
は
お
店
の
ブ
ラ
ン
ド
力
で
す
。

株式会社フードボロス
代表取締役

こざき かずよし

湖﨑 一義

【担当講師】

こちらにご記入の上、

FAX：
06-7635-8663
にご送信ください

店
戦
略
が
会
社
の
成
長
を

左
右
す
る

出

飲食店コンサルタントとしては20年以上の経歴を持ち、こ
れまでの顧問契約先数は100社以上にのぼる。
クライアントの年商規模は5000万円～350億円と幅広く、
北は北海道、南は沖縄まで日本全国を対象に活動している。
顧問契約先では、“五感刺激マーケティング”を駆使して、
売上が低迷していた既存店をＶ字回復に導いている。

【セミナー概要】「新規出店で月商1,500万円のお店をつくる方法」公開セミナー
日時：2026年5月27日(水)14:00～15:00 会場：zoom予定
※開催日の2日前までに、ご参加URLとご案内事項をメールで送付させて頂きます。

参加料金：お一人様 5,500円（税込）

■TEL:

本申込用紙に記載いただいた個人情報については、㈱フードボロス(TEL：06-7711-8519)が責任をもって管理し、
本セミナーに関する連絡、当社グループの営業活動（セミナーやサービスの宣伝通知）の情報提供のみとし、それ以外の目的では使用いたしません。
法令で定める場合のほか、ご本人の同意がなければ第三者に個人情報を提供することはございません。

差
別
化
の
９
要
素
で
あ
る
通
り
、

商
品
や
価
格
、
売
場
、
接
客
よ
り
も

ま
ず
は
、
立
地
、
規
模
、
の
れ
ん
が

業
績
に
大
き
く
影
響
し
ま
す
。
言
い

換
え
れ
ば
、
繁
盛
店
づ
く
り
も
そ
う

で
す
が
、
会
社
の
成
長
と
し
て
も
、

立
地
戦
略
が
最
も
重
要
だ
と
い
う
こ

と
で
す
。
ど
こ
に
ど
ん
な
業
態
を
は

め
る
の
か
こ
こ
が
肝
と
い
う
こ
と
で

す
。

出
店
に
は
２
パ
タ
ー
ン
あ
り
ま
す
。

一
つ
目
が
、
業
態
が
決
ま
っ
て
い
て

立
地
を
探
す
パ
タ
ー
ン
で
す
。
自
社

の
業
態
に
は
ま
る
立
地
を
探
し
て
い

く
と
い
う
も
の
で
す
。
そ
し
て
も
う

一
つ
が
、
良
い
立
地
を
確
保
し
て
か

ら
業
態
を
は
め
込
む
パ
タ
ー
ン
で
す
。

ま
ず
は
立
地
あ
り
き
、
良
い
立
地
は

と
に
か
く
確
保
し
て
、
そ
の
後
業
態

を
考
え
る
と
い
う
も
の
で
す
。
ど
ん

な
大
き
な
会
社
で
も
こ
の
２
つ
の
ど

ち
ら
か
で
出
店
し
て
い
ま
す
。

今
回
の
セ
ミ
ナ
ー
で
は
、
地
方
の
急

成
長
飲
食
チ
ェ
ー
ン
が
ど
ん
な
出
店

戦
略
を
し
て
い
る
の
か
を
お
話
し
ま

す
。
ど
ん
な
立
地
に
ど
ん
な
業
態
を

は
め
込
み
、
ブ
ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
し
て

い
る
の
か
、
そ
の
具
体
的
事
例
を
公

開
し
ま
す
。

ブ
ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
の
視
点
に
お
い
て

も
、
マ
ネ
ジ
メ
ン
ト
の
視
点
に
お
い

て
も
、
ド
ミ
ナ
ン
ト
出
店
を
お
す
す

め
し
ま
す
。
遠
方
に
出
店
し
て
失
敗

し
た
事
例
は
枚
挙
に
暇
が
あ
り
ま
せ

ん
。

無
名
な
お
店
よ
り
も
そ
の
地
域
で
あ

る
程
度
名
前
の
通
っ
た
お
店
の
方
が

集
客
力
は
強
い
と
い
う
こ
と
で
す
。

つ
ま
り
、
ド
ミ
ナ
ン
ト
出
店
で
名
前

を
売
る
と
い
う
こ
と
が
そ
も
そ
も
重

要
だ
と
い
う
こ
と
で
す
。

店
に
失
敗
し
て
も
挽
回
は

で
き
る

出こ
こ
ま
で
話
し
て
き
た
通
り
、
出

店
戦
略
が
最
も
重
要
な
の
は
そ
う
で

す
が
、
も
し
、
失
敗
し
て
も
ま
だ

チ
ャ
ン
ス
は
あ
り
ま
す
。
お
店
が
繁

盛
す
る
か
ど
う
か
は
、
ど
こ
に
ど
の

業
態
を
は
め
込
む
か
で
す
。
今
や
っ

て
い
る
業
態
が
、
立
地
と
合
っ
て
い

な
い
、
店
づ
く
り
と
合
っ
て
い
な
い

な
ら
リ
ニ
ュ
ー
ア
ル
す
れ
ば
チ
ャ
ン

ス
は
あ
り
ま
す
。
私
の
経
験
で
も
、

店
舗
リ
ニ
ュ
ー
ア
ル
で
売
上
３
倍
に

な
っ
た
経
験
は
あ
る
の
で
、
そ
の
事

例
も
セ
ミ
ナ
ー
で
は
お
話
し
ま
す
。

是
非
楽
し
み
に
し
て
い
て
く
だ
さ
い
。

https://forms.gle/dHr6QAcoL18s8y637


